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经济与管理研究  

 

公司内部治理机制研究述评与启

示 
叶陈刚，王海菲  

(对外经济贸易大学国际财务与会计研究中心，北京 100029) 

［摘要］长期以来公司内部治理问题一直是国内外学者研究的热点

之一。从公司内部治理的激励合约、董事会及股权结构这三个主要方面

对国内外的主要文献进行系统梳理后，得到的启示是，公司内部治理的

研究应该重视高层管理人员与公司董事的个体异质性对企业战略及财务

决策的影响 ;应该更多地关注制度因素与股权结构、投资者利益保护的

关联性;应该把公司内部治理的研究与外部环境、公共治理相联系。 
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一、引言 

亚当 ·斯密在《国富论》一书中指出，“作为其他人所有的资金的

经营者，不要期望他会像自己所有的资金一样获得精心照顾 ”
［1］

。这一

观点被认为是最早提出的公司治理问题。Berle 和 Means 在《现代公司

和私人产权》一书中指出，公司的管理者常常追求个人利益的最大化而

非股东利益的最大化。他们认为应该建立一套行之有效的制度来解决两

者之间的利益冲突
［2］

。该书被认为是有关公司治理的现代理论文献的起

源。20 世纪 70 年代以来现代企业理论(交易成本理论、不完备契约理论

和委托代理理论 )的巨大发展，为公司治理的研究提供了坚实的理论基

础。最早提出与公司治理类似概念的是 Williamson。他提出了与公司治

理含义较接近的 “治理结构 ”的概念
［3］

。1976 年 Jensen 和 Meckling

在其论文中明确指出，股东与经理人之间的利益冲突为代理问题，而这

正是公司治理研究的主题
［4］

。他们的论文被认为是现代公司治理研究的

发端。 

基于两权分离理论，学者们从不同角度对公司治理的内涵进行了界

定。Cochran 和 Wartiek 从问题治理学的角度提出 “公司治理问题包括

高级管理阶层、股东、董事会和公司其他利害相关者在相互作用中产生

的具体问题。”
［5］

梅耶从组织结构学说的角度把公司治理定义为 “公司

赖以代表和服务于它的投资者利益的一种组织安排。它包括从公司董事

会到执行人员激励计划的一切东西 ”
［6］

。钱颖一则从制度安排学说的角



度指出，在经济学家看来，公司治理结构是一套制度安排，用于支配若

干企业中有重大利害关系的团体 ———投资者、经理人员、职工之间的

关系，并从中实现经济利益
［7］

。LLSV 的观点是，公司治理的中心课题是

要保证资本供给者(可能包括股东和债权人)的利益
［8］

。以上学者对公司

治理内涵理解的共同点在于强调公司股东、经营者和其他利益相关者之

间的责任和权利安排，以使经营者的行为不违背股东利益或利益相关者

的利益。 

公司治理机制可以划分为外部治理机制和内部治理机制两大类。外

部治理机制包括债权人治理、公司控制权市场、法律体系及对中小股东

的保护机制、产品市场竞争等。内部治理机制是在组织的资源计划内用

来实现公司治理总目标的内部机制的组合，主要包括激励合约、董事会、

股权结构等。本文主要是对公司内部治理机制的研究进行综述。 

二、激励合约 :实现内部与外部互动效应 

所谓的激励合约是指通过在投资者与经理人之间订立隐性或显性合

约以实现把对经理人专用性投资的报酬建立在企业业绩等可证实的指标

上，从而使经理人在一定程度上按照投资者的利益行事的一种激励手段
［4］

。目前，对公司管理层激励的研究主要集中在用实证方法探求激励机

制与公司业绩的关系上。管理层激励研究的路径如图 1 所示。 

(一)管理层薪酬与公司业绩:非简单线性关系 

由董事会制定的管理层薪酬政策对平衡所有者和管理者的利益起到

至关重要的作用。多数学者认为，管理者薪酬与公司业绩是显著正相关

的。Hall 和 Liebman 以美国 100 家上市商业公司为样本，对高层管理

者报酬与公司绩效进行了实证研究，结果发现二者显著正相关
［9］

。Jensen

和 Murphy 研究了现金报酬、内部持股方案和解雇威胁所产生的激励作

用，并考察了这几种形式对公司业绩的敏感性。他们发现股东财富每变

化 1000 美元，CEO 的财富就变化 3． 25 美元
［10］

。 Gibbons 和 Murphy

等人考察了公司规模、业绩因素以及经理图 
1

管理层激励研究的路径 人

的年龄、任职期间、是否是创始人和是否外聘等经理个人特征因素对经

理报酬的影响
［11］

。但也有学者研究发现，管理者持股比例与公司业绩是

非简单线性关系。McConnell 和 Servaes 在考察 Tobin Q 与高层管理者

持股比例的关系中发现二者呈曲线关系
［12］

。Berger 等人在对 CEO 股票

期权的研究中发现公司利好消息的公布与 CEO 股票期权报酬的给予是

紧密相关的，公司经理层可能存在操纵消息以利于提高其期权报酬价值

的行为
［13］

。 



 
国内学者也对这一问题进行了大量的研究，但得到的结论却不尽相

同。魏刚、杨瑞龙和刘江等人研究后发现，经理报酬与公司业绩、高层

管理人员持股比例均不存在显著的正相关，它仅与企业规模显著正相关
［14-15］

。于东智和谷立日则认为，公司经营者持股比例与公司经营绩效总

体上呈正相关关系，但经理层报酬与公司绩效的相关性并不显著，它更

多地受到资产规模、行业特点等因素的影响
［16］

。吴淑琨对 1997 年—2000

年的上市公司样本进行研究后认为，经营者持股比例与公司业绩呈显著

的倒 U 形的相关关系
［17］

。这些学者进行实证研究的理论基础多是代理理

论，然而随着利益相关者理论的发展和应用，经理报酬与公司业绩关系

研究的视角将会更加拓宽。  

(二)解聘 :强有力的外部激励手段 

解聘是另一种具有更强激励效应的方式。Jensen 和 Murphy 的研究

显示，绩效较差公司的经理遭到解聘的概率要大于绩效相对较好公司的

经理遭到解聘的概率
［10］

。Kang 和 Shivdasani 利用日本公司数据进行的

实证分析也得出相同的结论。他们的研究显示，因业绩较差等原因导致

经理的非正常变更后，公司的业绩趋于改善
［18］

。因此，解聘作为一种激

励方式已被很多公司所采用。  

(三)经理人市场 :市场竞争中的博弈 

由于经理人的经营绩效决定其职业生涯，因此经理人一般会珍惜自

己的声誉与前途而尽力提高企业的盈利能力和企业价值，以便在竞争性

的经理人市场中占有一席之地。市场竞争可以促使经理人在一定程度上

考虑股东的利益，从而能够抑制经理人在短期内只追求利润最大化的行

为。 

目前，对激励合约的研究主要集中在验证高层管理者薪酬、股票期

权等激励措施与企业业绩之间的关系。笔者认为，在中国这一新兴市场

环境下，研究这一问题应当注意两点 :一是国有企业与非国有企业要分

开来研究，不能仅仅将其作为一个控制变量来处理。若把高层管理者薪

酬、股票期权作为企业的显性成本，那么在国有企业中的高层管理者的

隐性机会成本则更具有吸引力，因为与显性成本相比，国有企业的高层

管理者更关心其政治前途。对于企业来说，经理人的隐性成本可能会比

显性成本对企业业绩的影响更大。二是要关注经理人个体的异质性(尤其



是工作经历、管理及学习经验等)，如经理人是否有海外学习或管理过跨

国公司的背景及有无政治关联，因为它是直接影响经理人的经营决策进

而影响企业业绩的重要因素。在以我国为背景的研究中，有些学者结合

制度经济学理论来阐述政治关联与企业业绩的关系。例如，Fan、Wong

和 Zhang 以中国上市公司为研究对象，建立模型来验证公司总经理的政

府任职背景对治理结构和企业价值的影响
［19］

。他们建立的模型如下:  

Cari = β0+ β1× poli + β2× large + β3× M－B + β4× lev + 

β5× Lnassets + β6× regu－ind + ε 

其中，Cari 为异常回报率 ; poli 表示公司 CEO 是否具有政治关联; 

large 为大股东持股比例 ; M－B 为权益的市值与账面价值之比; lev 代

表财务杠杆 ; Lnassets 是资产的对数 ; regu-ind 表示政府规制的行业; 

ε为残差。他们的研究发现，总经理的政府任职背景对董事会职业化程

度及企业价值具有显著的负面影响。然而，这一领域的研究还有待进一

步深入，尤其是基于我国这样一个处于转型经济的新兴市场国家，制度

环境因素如何影响公司治理结构的问题仍需要学者们继续关注。 

三、董事会特征 :组织与个体的多维视角 

由于董事会直接向股东大会负责，行使管理和监督管理层的职权，

因此董事会被认为是公司治理的核心，是能发挥内部治理机制作用的机

构。有关董事会特征等方面的研究路径如图 2 所示 :  

  

图 2 董事会特征等方面的研究路径  

(一)董事会规模及其结构的内生性 

代理理论、组织行为学团队理论以及资源依赖理论认为，董事会规

模是影响董事会效率的关键因素。Lipton 和 Lorsch 等人认为，董事会

规模太大会增加代理问题及官僚主义问题，且不利于对财务报告的监督。

他们认为董事会规模应该限制在 8 人至 9 人，不应多于 10 人
［20］

。

Yermack 则以 1984 年至 1991 年中 452 家美国公司为研究样本，研究了

董事会规模与 CEO 更换及经营业绩之间的关系。他发现在小规模董事会

的公司中 CEO 更换与业绩关系更为密切，但随着董事会规模的扩大，CEO

变更的潜在威胁也相应有所降低
［21］

。Beasley 发现董事会规模越大，公

司就越可能发生财务报告舞弊
［22］

。上述学者都倾向于将董事会规模控制



在一定范围内，否则可能会导致公司绩效的下降。较近  

期的研究更关注董事会结构随时间的演变及萨班斯法案颁布后对董

事会结构的影响。Chhaochharia 和 Grinstein 的研究发现，萨班斯法案

颁布后董事会规模有所增大，董事会的独立性有所增强
［23］

。这些研究得

出的共同结论是董事会规模及其结构具有内生性。  

(二)董事会与管理层的职权定位 

在董事会与管理层职能界定的研究中，许多研究文献都涉及董事长

与 CEO 两职分离或合一的问题。两职合一有利于提高信息沟通的效率和

组织决策的速度，增强董事会的独立性。然而，根据代理理论，两职分

离很可能导致董事会对 CEO 监督的独立性和有效性降低。Fama 和 

Jensen 从董事长与 CEO 两职是否分离的角度对董事会领导结构与公司

绩效的关系展开了研究。他们认为两职分离有利于降低代理成本，因此

有利于改善公司绩效
［24］

。Rechner 和 Daltony 的研究发现，两职分离有

利于提高企业会计指标(如资产收益率和利润率)
［25］

。 

国内学者也对董事会治理效率进行了研究，但由于我国大部分的上

市公司是国有独资企业或国有控股企业，其董事长或总经理均是由政府

任命。董事长或总经理在任职前后都具有一定的行政职务，其任职情况

可能会成为升迁的依据之一。因此，对于这类公司来说，董事会的领导

结构与公司治理效果不一定相关。吴淑琨等人对 188 家中国上市公司进

行实证分析后发现，只有公司规模与两职状态呈现出正相关性，即公司

规模越大，越倾向于采取两职合一
［26］

。蒲自立和刘芍佳从董事会领导结

构的视角研究了董事会与公司绩效的关系。他们发现两职分离的领导结

构对公司绩效具有负面影响
［27］

。  

(三)董事会行为特征:主要通过会议次数体现 

对董事会行为特征的研究，许多学者都用董事会会议的次数来加以

表征，考察其与公司绩效、盈余管理的关系。董事会会议召开次数的多

少可以在一定程度上反映董事会成员活动的积极程度，因此可以合理认

为董事会会议的次数越多，董事会对管理层的监督就越积极，对提高盈

余信息含量具有促进作用。McMullen 和 Ragahunandan 的研究发现，董

事会年度会议次数与公司盈余管理水平或者其他财务报告的非可靠行为

发生的概率负相关
［28］

。国内学者于东智的研究发现，董事会会议频率对

公司绩效产生正向的影响，并认为董事会会议是董事会有效运作的重要

保证
［29］

。  

(四)激励机制 :董事持股与年薪的考察 

国外学者对高层管理者持股比例的研究，主要集中于对高层管理者

持股之后表现出的激励效应与壕沟效应的争论。Hillman 和 Dalziel 认

为，董事会成员持股比例越高，企业绩效越好
［30］

。Denis 等人在研究美

国公司高层管理者变更样本时发现，高层管理者持股比例和高层管理者



变更存在负相关关系。但是，高层管理者变更的概率并不是随着高层管

理者持股比例的增加而单调降低，当高层管理者持股比例超过 10%时，

高层管理者变更的概率将显著降低。当高层管理者持股比例低于 5%和超

过 25%时，高层管理者持股比例不会显著影响高层管理者变更对业绩的

敏感性 ;当高层管理者持股比例处于 5% —25%时，高层管理者持股比例

会降低高层管理者变更对业绩的敏感性
［31］

。就我国公司治理的现状来看，

我国的股权激励形式基本上局限于两类，即在国有独资企业中，对管理

者获得年薪以外的特别奖励实行延期兑现;在非国有独资企业中，经股东

大会或董事会批准，管理者在一定期限内以优惠价购买或通过获奖方式

取得适当比例的公司股份，并在任期届满后逐步兑现。张俊瑞通过研究

发现，高层管理者的报酬与公司业绩、公司规模之间呈现较为显著的、

稳定的正相关关系，与高层管理者持股比例之间呈现正相关关系，与国

有控股比例之间存在较弱的负相关关系
［32］

。 

对董事年薪的研究通常与前述对高层管理者薪酬的研究联系在一

起。Brick 等人研究发现，董事薪酬的过度支付与 CEO 薪酬的过度支付

有关，而且这种过度支付与公司未来较差的绩效相关，即董事的过高薪

酬导致其独立性降低，进而导致其对 CEO 支付过高的薪酬
［33］

。我国大部

分上市公司都 是由国有企业改制而来，因此与发达国家相比，我国上市

公司董事会成员的薪酬水平明显偏低。较高的薪酬水平对于董事会成员

而言具有较大的吸引力，因此中国上市公司董事会成员的薪酬水平近几

年一直呈上升的趋势。  

(五)专业委员会的设置 

专业委员会是隶属于董事会的次级机构，它的设置是根据公司规模

和性质的不同而有所差异。在英美国家中多数公司都设置了专业委员会，

如执行委员会、审计委员会、提名委员会、薪酬委员会和公共政策委员

会等。在对专业委员会设置的研究中，许多学者对审计委员会做了较多

的研究。 DeAngelo 研究发现，活跃和独立的审计委员会与准确、高水

平的财务报告显著正相关
［34］

。McMullen 等人也发现有审计委员会的公司

不容易发生错误、不法行为及其他不可信任的财务报告等
［28］

。Beasley

的研究与上述观点存在分歧。他认为审计委员会对财务报表舞弊的发生

与否并无显著影响，未发生财务报表舞弊的企业没有特别重视审计委员

会，并且董事会结构和审计委员会之间的互动并没有对财务报表舞弊的

可能性产生重大影响
［22］

。后期的研究也一直处于争议的状态，但大多数

学者都认为审计委员会在公司治理中的作用是不容忽视的。  

(六)独立董事与公司财务、战略的关联 

1．独立董事与公司业绩  

Rosenstein 和 Wyatt 通过统计分析发现，独立董事与公司业绩二者

具有显著正相关
［35］

，而 Agrawal 的研究发现，外部董事与 Tobin Q 负



相关
［36］

。另外，Barnhart 和 Rosenstein 研究发现，有微弱证据表明独

立董事比例和 TobinQ 之间存在某种曲线关系
［37］

。国内学者对该问题的

研究所得出的结论与国外学者有所不同，这可能是源于我国不成熟的资

本市场，独立董事很难发挥其应有的作用。 

2．独立董事与首席执行官的更换和薪酬确定 

已被很多学者研究证实的观点是，与内部董事相比，独立董事较易

做出更换业绩较差的 CEO 的决定。以 Borokhovich，Parrino 和 Trapani

的研究所证实的结果最具代表性
［38］

。在制定 CEO 薪酬的过程中，独立董

事在经理人市场中的从业经历会使其倾向于将 CEO 薪酬标准定得偏高。

可见，独立董事在执行监督经营者的过程中确实起到一定的作用，但其

作用也有局限性。 

3．独立董事与信息披露  

Beasley 在研究独立董事比例与虚假财务报告发生率的关系中发现

二者负相关
［22］

。后期许多学者的研究结果都支持“独立董事有助于改善

上市公司信息披露的质量 ”这一观点。从国外现有的研究文献来看，独

立董事在企业收购、高层管理者的更换、经理层薪酬的确定以及信息披

露等方面确实发挥了较大的作用，对股东权益的维护和企业价值的提高

也起到积极的作用。  

(七)董事的个体特征即异质性 

董事会成员个体异质性是目前国内外学者较为关注的研究课题之

一。董事会成员个体异质性包括董事年龄、性别、专业背景、管理经验、

工作领域等要素。Agrawal 和 Chadha 的研究发现，有财务专业背景的董

事，其财务报告重述的可能性较低
［39］

。 

四、股权结构 :基于制度背景与股权制衡的价值创造 

公司的股权结构是公司治理中的重要组成部分，它对公司的经营激

励、收购兼并、代理权竞争、监督等诸多方面均有较大影响。对股权结

构的研究包括股权集中度、控股股东性质、国有股比例以及股权制衡等

方面。  

(一)股权集中度与企业价值:制度经济学的启示 

在研究股权结构与公司治理的关系方面，Jensen 和 Meckling 将股

东分为内部股东和外部股东两类，并认为提高对企业有控制权的内部股

东的股权比例能降低代理成本、提高企业价值
［4］

。对大股  

东在公司治理中扮演重要角色的理论认识是始于 shleifer 和 

vishny 发表于 1986 年的经典论文。Shleifer 和 Vishny 建立的模型表

明，一定的股权集中是必要的，有助于增强接管市场运行的有效性，降

低管理层的代理成本
［40］

。McConnell 和 Servaes 则认为，公司价值是其

股权结构的函数
［12］

。他们的检验结果表明，TobinQ 值与企业内部股东持

有股份之间具有曲线关系，当内部股东的持股比例从无到有并且逐步增



加时，Tobin Q 值会随之不断上升，在内部股东持股比例为 40%一 50%

时达到最高，然后开始下降。当大股东的股权比例超过某一点、基本上

能够充分控制公司决策时，大股东可能更倾向于获取外部少数股东不能

分享的私人利益，由此产生大股东与外部中小股东的利益冲突。  

(二)控股股东性质和国有股比例:源于我国新兴市场的议题 

这是产生于我国这一转型市场的特殊现象。国内学者对该问题进行

了一定程度的探讨。许小年研究发现，国有股比例与公司效益负相关
［41］

。

陈晓等人研究发现，行业的竞争性是股东性质与经营业绩的调节变量
［42］

。

具体来说，在竞争性较强的行业中国有股比例较高会对公司绩效产生负

面影响，而在竞争性较弱的行业中该结论则不成立。余怒涛等人的研究

发现，国有股比例并不是对上市公司盈余质量造成显著影响的因素
［43］

。

因此，对控股股东性质和国有股比例的研究，应立足于我国的市场，从

制度环境、关系网络等方面入手，继续挖掘国有股比例之谜。  

(三)股权制衡 :发挥多个大股东的相互监督牵制作用 

股权制衡指的是第一大股东以外的其他大股东对第一大股东的牵制

作用，通常用其他大股东的持股比例之和与第一大股东的持股比例的比

值来衡量。shleifer 和 Vishny 通过理论建立模型证明了公司其他大股

东对第一大股东的制衡是保护外部投资者利益的重要机制
［40］

。很多学者

也通过进一步研究证实了多个大股东的存在可以起到互相监督、制衡从

而保护外部投资者利益的作用。Maury 和 Pajuste 的研究同样表明多个

大股东的存在与公司价值正相关
［44］

。这一相关性在家族控制的公司尤为

明显，表明在没有其他大股东监督的情况下，家族公司控制者更倾向于

攫取私人利益。针对我国刚刚兴起的家族企业，双重代理问题尤为严重，

如何防范及解决代理问题则是学者要研究的议题之一。 

五、对公司内部治理机制研究的展望和建议 

从激励机制研究的状况看，我国学者应加强对惩罚机制的实证研究。

从我国国有企业的情况来看，亏损公司的经理被更换的例子比比皆是，

但这是否对公司经理形成了一定的约束和激励?这些约束和激励又受到

哪些公司治理机制的影响?这是一个值得学者认真研究的课题。 

如前所述，董事个体的异质性对企业相关决策可能产生独特效应。

因此，该领域的研究需要学者持续关注。此外，独立董事与企业并购、

独立董事与首席执行官的更换和薪酬确定以及独立董事与信息披露这三

方面的研究在国外已比较成熟，而我国对独立董事的研究多是集中在独

立董事与公司业绩方面，其他方面的研究则较少。 

股权结构的研究必然与投资者利益的保护相联系。美国萨班斯法案

加大了对上市公司违规的惩罚力度，其目的是为了保护投资者利益、创

造良好的融资环境以巩固美国金融中心的地位。然而，投资者利益保护

的程度取决于对投资者利益保护的加强与上市公司成本代价的博弈，这

种博弈是内生于二者关系中的。因此，对开放经济与封闭经济下的投资



者利益保护机制是学者今后要深入研究的课题之一，尤其需要对不同国

家的制度环境进行对比。 

公司内部治理机制研究应与外部环境结合起来，尤其是我国的企业

外部环境不同于西方发达国家，有很多自身的特点。在公司层面上，我

国学者应关注过渡性事件(如公司并购、CEO 更换等 )与公司治理特征的

关系、内部控制机制与外部治理机制的对接互动以及公司治理与公共治

理的结合等方面的研究。在研究方法上，学者应把传统的管理学、经济

学理论与公司治理的实证研究方法结合起来，在研究设计中要格外注意

内生性和变量的取舍问题。 
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